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1. Evolucion del Comercio Exterior de Colombia



Las Exportaciones Caen y las Importaciones Suben
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Las Exportaciones Minero-Energéticas Han Crecido en %
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Los Minero-Energéticos Generan Volatilidad Exportadora

Principales productos que ocasionaron caida en exportaciones (-U$4.029/4.928)
USS millones

Aceites crudos de petrodleo 27.646 25.761 (-1.885)
Aceites de petrdleo, no crudos 4.365 2.855 (-1.509)
Oro en bruto, semilabrado, en polvo 2226 |.582 (-645)
Automoviles de turismo, demas automdviles 635 284 (-351)
Animales vivos de la especie bovina 290 55 (-235)
Gas de petroleo e hidrocarburos gaseosos 458 295 (-163)
Carne de bovino, congelada. 168 27 (-140)

]
Fuente: OEE MCIT *Descripciones ajustadas




Las Exportaciones No Minero-Energéticas se Estancan
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2. La Balanza Comercial de los Acuerdos



La Balanza Comercial de los Acuerdos se ha Deteriorado

Exportaciones Importaciones FOB Balanza Comercial

2013 2014 Var2014 2013 2014 Var 2014 2013 2014
TOTAL CON ACUERDOS 39.750 34.130 (14,1) 37.800 39.964 5,7 1.950 (5.834)
COMUNIDAD ANDINA 3.392 3.210 (5,4) 2.207 2.581 17,0 1.186 629
Ecuador 1.975 1.884 (4,6) 856 893 4,3 1.119 992
Peru 1.274 1.187 (6,9) 838 1.171 39,8 436 15
Bolivia 144 139 (3,4) 513 517 0,8 (370) (379)
Venezuela 2.256 1.987 (11,9) 410 420 2,5 1.846 1.567
MERCOSUR 2.065 1.863 (9,8) 4.189 3.430 (18,1) (2.124) (1.566)
Brasil 1.591 1.622 2,0 2.457 2.365  (3,8) (867) (742)
Argentina 433 201 (53,6) 1.592 937 (41,2) (1.159) (735)
Uruguay 23 21 (9,1) 62 76 21,9 (39) (55)
Paraguay 18 19 2,0 78 53 (32,1) (60) (34)
Chile 1.572 989 (37,1) 845 873 3,2 726 116
México 864 914 59 5.300 5.091 (3,9) (4.436) (4.177)
Estados Unidos 18.459 14.106 (23,6) 15.681 17.409 11,0 2.778 (3.304)
Canada 390 665 70,4 933 1.082 16,0 (542) (417)
Triangulo Norte 969 449 (53,7) 76 102 34,2 893 347
Unidn Europea 9.290 9.406 1,3 7.612 8.424 10,7 1.678 983
EFTA 493 542 9,9 548 553 0,9 (55) (11)

Fuente: OEE MCIT



3. Qué Exportan las Regiones?



Las Exportaciones Regionales Estan Altamente Concentradas

2013

= 47,81% de las exportaciones totales
de Colombia, ($58,8 mil millones de
ddlares), concentradas en 3
departamentos
= Arauca, Casanare y Meta

= 78,58% de las exportaciones
nacionales no minero-energéticas
esta concentrado en 5
departamentos

= Cundinamarca, Antioquia, Valle del
Cauca, Bolivar y Atlantico

= Especializacion regional en
determinado tipo de bienes
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4. Elementos para un mayor aprovechamiento



Como Aprovechar Mejor los Acuerdos Comerciales

Politica comercial ha buscado integracion con el mundo a través de
dos y media décadas de acuerdos comerciales; politica exportadora
debe seguir la misma senda

Aprovechamiento no se logra en corto tiempo o con acciones
coyunturales. Requiere objetivos claros, vision de largo plazo

Aprovechamiento es de doble via. No caer en la tentacion de frenar
importaciones

Exportadores actuales son base importante pero solo con ellos no
se lograra transformar la oferta exportable

Ampliar y profundizar oferta exportable requiere trabajar, a partir
de la demanda, con cadenas productivas en las regiones, de forma
sostenida

Pequenos y medianos empresarios estan avidos de informacion,
conocimiento y acompanamiento

Ademas de atender aspectos sanitarios, de inocuidad, de calidad,
empaqgue, etiqguetado es preciso fortalecer diferenciacion y
sofisticacion de productos



Como Aprovechar Mejor los Acuerdos Comerciales

Sector Agroalimentario

Colombia tiene un claro perfil agricola-agroindustrial

FAO ha senalado que demanda de alimentos seguira
aumentando mas que crecimiento de poblacion

Se requiere empresarizacion y tecnificacion del agro
Mejorar estatus sanitario y fitosanitario

Asegurar inocuidad de alimentos: instrumentar regulacion en
residuos quimicos, microbioldgicos, trazabilidad

Infraestructura habilitante: capacidad productiva,
inspecciones sanitarias en puerto y aeropuerto, redes de frio

Calidad: laboratorios acreditados y protocolos para desarrollo
de pruebas, certificaciones requeridas en destino



Como Aprovechar Mejor los Acuerdos Comerciales

Sector de Manufacturas

Formacion de recurso humano en:
i) gestion empresarial y productiva
ii) areas profesionales deficientes
iii) formacioén técnica (mano de obra)

Cumplimiento de requisitos relacionados con estandares de calidad
en mercados internacionales: laboratorios, empaques, etiquetado

Asuntos aduaneros: inspecciones no invasivas, eficiencia en
inspecciones



Como Aprovechar Mejor los Acuerdos Comerciales

Sector de Servicios

Hay que potenciar el papel de los servicios (>50% PIB).
Mejorar estadisticas, emitir documento de politica,
acompanar subsectores en regiones

Proveer certificaciones de calidad y personal e
instalaciones acreditados para ofrecer servicios
competitivos a nivel internacional

Capacitar en: i) Bilingliismo como competencia laboral,
en programas focalizados para ciertos subsectores; ii)
Competencias laborales en niveles técnico y tecnologico
para Tl; iii) Ajustar programas profesionales con
asociaciones de profesionales para lograr homologacion
de titulos




